
MVPEntwicklung 
im Food-Tech*

Taktiken, die in jedem Unternehmen 
Innovation fördern können.*





MVP?



Das kleinstmögliche 
brauchbare Produkt*
* Minimum Viable Product
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Kern-Mehrwert: 
Launch



Prototyping gehört in die 
DNA jedes Unternehmens.



STADTSALAT*
Der In-House Case*



Es gab nur 
Lieferdienste für 
ungesundes 
Essen.

2 0 1 5



Gesunde Gerichte 
direkt zu dir nach 
Hause / ins Büro.

Z I E L



Das Geschäftsmodell mithilfe 
eines Prototypen testen.
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Google & 
Facebook Ads

V E R K A U F T E  S A L AT E  P R O  TAG  



0

8

17

25

Tag 4 Tag 5 Tag 6 Tag 7

Flyer

E R K E N N T N I S   T R A K T I O N !  

V E R K A U F T E  S A L AT E  P R O  TAG  



STADTSALAT 
Frühling 
2020.
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Wir sind keine Gastronomen. 
Wir sind Tech-Entrepreneure. 



Kreation Beschaffung Anlieferung & 
Warenhaltung

Vorbereitung 
Forecasts)

Zubereitung

1 2 3 4

5

Digitalisiert bzw. digital gestützt.

Unsere Wertschöpfungskette ist durch Forecasts, Algorithmen, 
Dashboards, Routenoptimierung, Apps vollständig digitalisiert.

Lieferung

8

Distributionsplanung

6

Lieferzeitvorhersage

7



Mobile App
✅  Liste der Bestellungen 
✅  Bestelldaten 
✅  GPS 
✅  Native Maps-Integration 
✅  Hintergrundaktivität 
✅  Offline-Funktionalität

Progressive Web App
✅  Liste der Bestellungen 
✅  Bestelldaten 
❌  GPS 
❌  Native Maps-Integration 
❌  Hintergrundaktivität 
✅  Offline-Funktionalität



Was ist der 
Kern-Mehrwert?



Vereinfacht:  
Mit GPS



Vereinfacht:  
Ohne GPS



Vereinfacht:  
Ohne GPS

Durch drücken eines Buttons: 
Ich [Kurier*in] bin jetzt [timestamp] an der 

Adresse [aus Bestellung] und habe ausgeliefert. 
Werde in X Minuten an Adresse 2 sein.

Abfahrtzeit + berechnete Dauer [Google 
Maps API  Ankunft an Adresse 1

Durch drücken eines Buttons: 
Ich [Kurier*in] bin jetzt [timestamp] an der 

Adresse [aus Bestellung] und habe ausgeliefert. 
Werde in X Minuten an Adresse 2 sein.

Durch drücken eines Buttons: 
Ich [Kurier*in] bin jetzt [timestamp] an der 

Adresse [aus Bestellung] und habe ausgeliefert. 
Werde in X zurück im Store sein.
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✅  Auslieferung bestätigen 
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❌  Kompatibilität mit Handys 
❌  Datenschutz Mitarbeiter 
❌  Initialinvestition ~70k €
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LIEFER
KOSTEN

Die Wahl der richtigen Waffe (Kanonen und Spatzen…) 
ist entscheidend! 

Amortisierung binnen 
weniger Wochen



MVP Entwicklung außerhalb 
der Start-up Welt.



Produkte werden schneller und am 
Markt mit dem Kunden entwickelt.



Jeder Tag, an dem über Sinn und Unsinn einer 
Innovation debattiert wird, ist ein verlorener Tag.



A prototype is worth more 
than a thousand meetings.*



Alles kann ein Prototyp sein.

Interaktion mit Nutzern

Neues Geschäftsmodell offline

Neues Geschäftsmodell online

ECommerce Landing Page

Clickdummy anstelle von 
PowerPoint und Word Doc

A/B Testing auf bestehendem ECommerce Modell



DEPOT*
Case Study Protofy*



F I L I A L E N O N L I N E  S H O P



Challenge



Wie kann DEPOT sich von den 
ECommerce-Plattformen unterscheiden?



10x Warenkorbgröße  
erhöhen



Kuratiertes Shopping  
für Hochzeiten











Die Idee bloß nicht 
zu komplex werden lassen!
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Tesla*
Die perfektesten Produktpräsentationen 
seit Steve Jobs?*







Quelle: Google Trends

D I E  I N T E R E S S I E R T E N  S U C H E N  N AC H  “ C Y B E R T R U C K ”  

https://trends.google.com/trends/explore?date=all&q=cybertruck


A B E R  N I C H T  N AC H  “ FA I L”  

Quelle: Google Trends

https://trends.google.com/trends/explore?date=all&q=cybertruck


Kapital aus Vorbestellungen

$25.000.000







Learnings*



#1* Konzentriere dich auf den 
einen Kern-Mehrwert



#2* Fake it till you make it



#3* Teste mit echten Nutzern 



#4* Definiere ein 
messbares Ziel



H Y P O T H E S E S M A R T  G OA L



#5* Messe quantitativ 
und qualitativ



#6*
Definiere, was passiert, 

wenn du dein Ziel 
erreichst – oder nicht 

erreichst



#7* Behandle jedes Projekt 
wie ein Start-up.



#8*
Jetzt ist die Zeit, 

innovativ zu sein und 
neue Modelle zu 

erproben.



Moritz Mann 
49 170 38 46 903 
moritz.mann@protofy.com 

Danke! 

10% Rabatt bei STADTSALAT im Mai: 
Code: SPRYKER

Folien herunterladen: 
protofy.com/downloads 

Connect: 
linkedin.com/in/moritzmann

https://protofy.com/downloads
http://www.linkedin.com/in/moritzmann

